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llusionismo

en Negocios

DIRECCION ACADEMICA: JEs posible potenciar la manera en que te comunicas, lideras y
ANDRES RIEZNIK Y MAX GIACO vendés utilizando principios del arte del mentalismo e ilusionismo
moderno?

Este programa explora esta y otras preguntas a través de la
experiencia Unica de Andrés y Max, combinando el mentalismo
(especialidad del ilusionismo) y la ciencia para llevar tus
habilidades de comunicacioén y liderazgo a otro nivel.

Descubri como estrategias sutiles y efectivas pueden marcar la
diferencia en tus interacciones personales y profesionales.

Asi como podemos “hackear” nuestros propios pensamientos,
emociones y comportamientos siendo mas conscientes de como
operamos, también podemos aprender a influir de manera ética y
efectiva en las dinamicas que nos rodean. Este programa no solo
es una herramienta practica, sino una invitacion a explorar los
Iimites de lo posible en la comunicacion humana.

Descubri cdmo aplicar conocimientos reservados durante afios al
arte del ilusionismo a tus desafios diarios y potenciar tus
habilidades sociales en cualquier ambito.

Luego de mas de 15 afios trabajando juntos, Andrés Rieznik
(cientifico especialista en comportamiento humano y profesor de
la Escuela de Negocios, UTDT) y Max Giaco (mentalista, ilusionista
y conferencista internacional) decidieron crear este curso para
compartir los secretos que fueron descubriendo, con base en su
experiencia, prueba y error, sobre cdmo los conocimientos del
ilusionismo se aplican a los negocios.

//// UNIVERSIDAD Av. Figueroa Alcorta 7350 (C1428BCW)
TORCUATO DI TELLA Ciudad de Buenos Aires, Argentina




PLAN DE ESTUDIOS

MODULO 1| PERSUASION

> Etica: manipulacién vs. persuasion.
> El papel de las emociones y la razén en la persuasion.
> Hipnosis clinica e hipnosis escénica.
> Los principios fundamentales que logran que las personas digan que si a tu
propuesta de producto o servicio (los seis principios esenciales de la
persuasion segun Robert Cialdini):
» autoridad
» aprobacién social
» reciprocidad
» afinidad
» escasez (aversion a la pérdida)
» COMPromiso y coherencia.

MODULO 2 | COMUNICACION (TEORIA DE LA PRESENTACION
ESCENICA EN LA MAGIA Y SU RELACION CON LA COMUNICACION)

> La maldicién del conocimiento y los juegos de doble realidad.

> Comunicacién no verbal: cobmo generar empatia, credibilidad y confianza.

> Curva dramatica de una presentacion efectiva.

> COMO seleccionar a espectadores para hacer pasar a una persona (o la
importancia de las microexpresiones).

MODULO 3 | PSICOLOGIA DETRAS DEL ILUSIONISMO

> Sesgo retrospectivo: el juego gue no tiene explicacion.

> Experimentos controlados y aleatorizados en los negocios.
> Ceguera atencional y ceguera al cambio.

> Felicidad experimentada vs. felicidad recordada.

MODULO 4 | LECTURA EN FRIO PARA LOS NEGOCIOS
(O COMO LEER LA MENTE E INDUCIR ELECCIONES)

> Lectura en frio y lectura en caliente.

> Memorias: codificaciéon, almacenamiento y evocacion.
> Construcciéon de los recuerdos y falsas memorias.

> Procesos atencionales en negocios.

La UTDT se reserva el derecho de modificar los médulos, sus contenidos y los profesores, garantizando la calidad de los mismos.

MARKETING Y VENTAS

METODOLOGIA

Mediante demostraciones, una
fuerte base tedrica y clases
dindmicas y participativas, se
explorara cémo los secretos mejor
guardados por los ilusionistas
profesionales se aplican a los
Negocios.

Este programa esta dirigido a
personas que desean profundizar en
el conocimiento de la naturaleza y el
comportamiento humano, tanto
desde un enfoque cientifico como
desde la perspectiva del ilusionismo,
con el objetivo de aplicar estos
aprendizajes de manera efectiva
tanto en el ambito empresarial como
en entornos institucionales.

CUERPO DE PROFESORES

Andrés Rieznik. Doctor en Fisica,
divulgador cientifico y profesor de la
Escuela de Negocios de la UTDT.
Ademas, es investigador en el Centro
de Inteligencia Artificial y Neurociencias
de la misma universidad. Publicd
decenas de articulos en revistas
cientificas sobre redes de comunicacion
y neuronales. Participd en varios
programas televisivos en NatGeo, Fox y
otras cadenas internacionales, y dio
varias charlas TEDx. Actualmente
conduce La Liga de la Ciencia en la
Televisién Publica Argentina, programa
ganador del Martin Fierro a Mejor
Programa Cultural en 2019, y tiene
columnas de ciencia en LN+ y Luzu TV.
Es autor de Neuromagia (Siglo XXI,
2015), Atletismo Mental (Sudamericana,
2016), Retos Asombrosos
(Sudamericana, 2018) y Tabu (El Gato y
La Caja, 2020). | Max Giaco. Mentalista
e ilusionista profesional. Es diplomado
en Ciencias de la Comunicacién no
Verbal por la Universidad Austral.
Posee una certificaciéon nivel experto en
deteccién de microexpresiones faciales,
por Paul Eckman Group. Se caracteriza
por incluir psicologia, comunicacién no
verbal y neurociencias en sus charlas y
presentaciones. Trabajé con
neurocientificos investigando la relacion
entre el ilusionismo y la mente, y
disefiando experimentos. Dio tres
charlas TED. Fue semifinalista de Got
Talent Argentina. Asimismo, fue elegido
por History Channel para grabar la serie
“Sugestiones, la ciencia del engafio”.
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